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Adaptant-se al canvi:
Oportunitats Estratègiques 
per a Despatxos Professionals

Escenaris de col·laboració 
amb proveïdors tecnològics



Context legal
Verifactu i Crea y Crece



Context legal

Verifactu
Depèn d’Hisenda - Regulat per la Ley

Antifraude i el seu Reglament

Afecta als SIF, Sistemes Informàtics de 
Facturació

Poden acollir-se de forma voluntària al 
sistema Verifactu i això afectarà als 
requisits del software 

Crea y Crece
Depèn d'Economia – Regulat per la Ley

de Creación y Crecimiento de 
Empresas

Obligatori per tothom, amb algunes 
excepcions

Dues obligacions diferents en matèria de Facturació Electrònica



Context legal

No es modifica el contingut substantiu de la factura, ja regulat 
anteriorment

Els SIF hauran de disposar de la capacitat de remetre els 
registres de forma estàndard i automatitzada

Afecta a totes les factures emeses

Entorns B2B, B2C i B2G, tant per factures completes com 
simplificades

Obligatori per a empreses i professionals

Exclusions
• Usuaris del SII

• Règim simplificat (no tot) i agricultura

• Organismes no obligats a facturar

Àmbit territorial: Tot el territori espanyol (inclou Canàries, Ceuta i 
Melilla), excepte territoris forals d’Euskadi i Navarra

Verifactu



Context legal

Dos sistemes possibles vàlids per complir amb la norma Verifactu

Modalitat 
Verifactu

Suposa la transmissió dels 
registres de facturació a la 

AEAT de forma immediata a la 
seva producció

Aquesta modalitat determina 
l’accés a certs serveis fiscals

Modalitat
NO Verifactu

Obliga al sistema informàtic 
emissor a conservar els 
registres, assegurant la 
inalterabilitat i integritat



Context legal

 Llei vigent en la definició de Factura Electrònica 

 Repositori de factures  Plataforma Pública

 Obligatorietat d’interoperabilitat entre prestadors privats de serveis

 Entorns B2B, no particulars ni consumidor final

 Restringit a empreses espanyoles

 Comunicació obligatòria del pagament de les factures

 Comunicació obligatòria d’acceptació o rebuig i del pagament 
efectiu

 Formats admesos: 
• EDIFACT
• XML CII
• Facturae
• UBL
• PDF Signat (només vàlid temporalment)

Crea y Crece



Context legal



Context legal – Altres Escenaris existents I futurs

Factura 
Electrònica 

amb les 
AAPP

Vigent des del 
2015

SII
Suministro

Inmediato de 
Información

Vigent des del 
2017

Ticket BAI

En 
desplegament

Projecte 
VIDA

Inicialment 
previst pel 2028

Posposat al 
2030

Altres escenaris, existents i futurs, amb els 
que hauran de conviure els nous escenaris



Amenaça o Oportunitat?
Escenari de col·laboració 
Despatx professional – Proveïdor tecnològic 



Amenaça o Oportunitat?

Soroll informatiu
 El client sap que canviaran coses però no te clar com li afectarà

Rep propostes del mercat
 L’atomització de solucions fa que rebi propostes constantment

Necessitat d’assessorament
 El buscarà en el Despatx Professional, donat que li porta aquests temes

Comparació de propostes
 Demanarà als seu assessor allò que altres li ofereixen

Triarà proveïdor
 En funció del que prioritzi, en un context on la factura electrònica pesarà molt 
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Amenaça o Oportunitat?

Fidelització dels clients
 Oferint-los el que necessiten per adaptar-se a la nova normativa

Oportunitat de negoci
 Ampliant el catàleg de serveis  obtenint més beneficis

Automatització de processos
 Mitjançant la integració amb el sistema de gestió propi

Màxima eficiència
 Rebre i gestionar les factures dels clients en un mateix entorn

Accés a la informació en temps real
 Traçabilitat, consulta i gestió d’estats...
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Amenaça o Oportunitat?

Sistema Espanyol de Facturació Electrònica

Plataforma 
Privada

Plataforma 
Pública

(Repositori)

Plataforma 
Privada

Plataforma 
Privada



Amenaça o Oportunitat?

Plataforma 
Privada

Plataforma 
Pública

(Repositori)

Plataforma 
Privada

Plataforma 
Privada

Plataforma 
Despatx

Professional

Client Despatx

Client Despatx

Incorporació del Despatx al Sistema Espanyol de Facturació Electrònica



Amenaça o Oportunitat?

Plataforma 
Privada

Plataforma 
Despatx 

Professional

Client Despatx

Despatx Professional

 Eines de gestió i administració de l’entorn

 Control dels nivells de servei dels clients

 Integració automàtica de totes les factures dels clients en el sistema intern de gestió

 Utilització de la Plataforma per gestionar les pròpies factures del despatx

Despatx i clients en un mateix entorn



Perfil del Proveïdor Tecnològic
Què hem de tenir en compte a l’hora de triar 
un Col·laborador Tecnològic  



Què ha d’aportar?

Perfil del Proveïdor Tecnològic

Emissor / receptor
de factures

Proveïdor 
Tecnològic

Plataforma 
Pública

Xarxes
EDI

Correu 
electrònic

AAPP

Plataformes 
privades

Portals de 
clientsREU

• En sistemes d’intercanvi electrònic de documents

Experiència

• Adequada per prestar el servei amb garanties 

Infraestructura

• Connexió amb altres operadors i AAPP tant a nivell 
nacional com internacional

Interoperabilitat

• Amb capacitat d'adaptar-se als requeriments dels 
escenaris futurs, tant a nivell nacional, com 
internacional

Preparats pel futur



Perfil del Proveïdor Tecnològic

Solucions 
manual i 

integrades

Tant per 
usuaris amb 
poc volum de 
documents, 
com per 
usuaris amb 
grans volums

Plataforma
on-line

Aplicacions 
d’usuari online 
accessibles 
amb 
navegador

APP Mòbil

Versions de la 
plataforma per 
accedir amb 
dispositius 
mòbils

WorkFlow

Sistema per la 
validació de 
factures

Integració 

Integració amb 
els sistemes de 
gestió del client 
per funcionar 
de forma 
automatitzada

Custòdia

Magatzematge 
de factures 
il·limitat amb 
accés “on 
demand” 

Altres 
documents

Documents 
comercials i 
logístics

Altres funcionalitats que aportin valor afegit al servei



Escenari WIN - WIN

Perfil del Proveïdor Tecnològic

Aporta la infraestructura 
necessària, tant tecnològica, 
com humana

Proveïdor 
Tecnològic

Presta el servei als seus clients            
Despatx 

Professional



Proposta de valor

Perfil del Proveïdor Tecnològic

Producte / 
Serveis

Funcionalitats 
necessàries i addicionals

Personalització de les 
eines

Millora continua

Escalabilitat

Client

Alta servei, suport, 
formació

Suport continuat i 
resolució d’incidències

Despatx

Assessorament i formació

Suport comercial i MKT

Model de negoci win - win



Diana Freire
Senior Invoice Sales Representative 

de Wolters Kluwer



El impacto de las nuevas 
obligaciones en 
facturación:
Reglamento Requisitos 
sistemas de Facturación

Diana Freire –
Senior Invoice Sales Representative de 
Wolters Kluwer Tax & Accounting España



Impacto en empresas y asesorías: cambios normativos

Reglamento Ley Antifraude
(RD 1007/2023, 5 de diciembre)

• Objetivo: Evitar el fraude fiscal. Obligación de generar 
un registro por cada factura expedida garantizando la 
inalterabilidad, trazabilidad, conservación, etc. 
Comunicación voluntaria a la AEAT.

• Fecha entrada en vigor:
• Comercializadores de software: productos adaptados 

totalmente al Reglamento 9 meses después de la 
entrada en vigor de Orden ministerial que desarrolla 
reglamento.

• Empresas que expiden facturas con un sistema 
informático: Antes del 1 de Julio de 2025.

Ley Crea y Crece

• Objetivo: Evitar la morosidad. Obligación de emitir/recibir 
facturas electrónicas entre empresarios y profesionales.

• Fecha entrada en vigor SEGÚN BORRADOR: 
• Empresas con facturación > 8M. A los 12 meses de la 

publicación del reglamento
• Resto de empresas. A los 24 meses de la publicación del 

reglamento.
• Ampliación a 36 meses para la comunicación de los 

pagos de empresarios y profesionales cuya 
facturación sea inferior a 8M.
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http://laleyantifraude.es/

Requisitos sistemas informáticos de facturación
(RD 1007/2023, 5 diciembre)

¿Qué implica?

• Generar un registro de facturación por cada factura expedida de forma 
simultánea o inmediatamente anterior a la emisión de la factura garantizando su 
integridad, inalterabilidad, accesibilidad, legibilidad, conservación, trazabilidad, etc.

• Disponer de una  declaración responsable con información sobre el sistema 
informático, componentes hardware y software, datos de la entidad productora, etc..

¿De qué manera puedo cumplir?

1. SISTEMA VERI*FACTU: Envío automático de cada registro de facturación a la

Administración Tributaria.

2. No VERI*FACTU: Registro sin envío: cada registro debe estar firmado digitalmente y
estar a disposición de la AEAT en cualquier momento.



Requisitos sistemas informáticos de facturación (RD 1007/2023, 5 diciembre)

Pantallas provisionales

Configuración1



Requisitos sistemas informáticos de facturación (RD 1007/2023, 5 diciembre)

Pantallas provisionales

Factura Registrada2



Requisitos sistemas informáticos de facturación (RD 1007/2023, 5 diciembre)

Relación de facturas: Control y Seguimiento generación registro y envío

Pantallas provisionales

3

Facturas NO aplica



Requisitos sistemas informáticos de facturación (RD 1007/2023, 5 diciembre)

Pantallas provisionales

234 Consulta y descarga Registros de Facturación y Eventos 5 Chequeos Verificación Integridad

Actualizar



http://laleycreaycrece.es/
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Reglamento Ley de facturación electrónica
(Pendiente de aprobación)

¿Qué implica?

• Emitir y recibir factura en formato electrónico en operaciones realizados entre 
empresas, autónomos y profesionales.

• Comunicar la aceptación o rechazo de la factura electrónica y la 
comunicación del pago efectivo 

¿De qué manera puedo cumplir?
• PLATAFORMA PÚBLICA: Envío y recepción de las facturas a través de la plataforma 

pública (siendo además repositorio único)
• Sin costes adicionales

• PLATAFORMA PRIVADA: Envío y recepción de las facturas a través de la plataforma 
privada
• Si hay necesidad de valor añadido (diferente al cumplimiento normativo)
• Si hay necesidad de generar un fichero diferente a Facturae (ubl, edifact, etc.)



Circuito de 
emisión y 
recepción 
de la factura 
electrónica

32

Emisor
Envío factura B2B. 

Trazabilidad del estado de 
la factura

Receptor
Consulta facturas 

recibidas, descarga y 
gestión

DESPACHO 
PROFESIONAL

Plataforma 
privada

RECEPCIÓN

SEFE
Solución Pública de 

facturación electrónica

Plataforma 
privada

ENVÍO

EMPRESA EMPRESA



Impacto en
empresas y 
asesorías: 
transformación
y adaptación

33

Nuevos
modelos de 
comunicación

Automatizar
procesos

AEAT: 
acceso a 
datos

Nuevos
modelos de 
relación

Nuevos
servicios

Gestión
del 
talento

DIGITALIZACIÓN

EMPRESA

DESPACHO 
PROFESIONAL



¿Por dónde empiezo? Mis clientes

34

1
Identificar los 
clientes en base 
las nuevas 
obligaciones 
fiscales 

2
Detectar 
necesidad 
software 
facturación y/o 
plataforma 
facturación 
electrónica*

3
Contactar con 
los clientes. 
Segmentación en 
función de su 
situación

4
Formar a los 
clientes. Uso de 
la herramienta y 
modelo de 
comunicación 
entre Despacho y 
cliente

5
Configurar y 
empezar a 
trabajar con las 
nuevas 
obligaciones

Antes de 1 de julio 
de 2025

6
Importar los 
datos de las 
Sedes 
electrónicas 



¿Por dónde empiezo? Mi despacho
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1
Identificar los 
clientes en base 
las nuevas 
obligaciones 
fiscales 

2
Detectar 
necesidad 
software 
facturación y/o 
plataforma 
facturación 
electrónica*

3
Contactar con 
los clientes. 
Segmentación en 
función de su 
situación

4
Formar a los 
clientes. Uso de 
la herramienta y 
modelo de 
comunicación 
entre Despacho y 
cliente

5
Configurar y 
empezar a 
trabajar con las 
nuevas 
obligaciones

Antes de 1 de julio 
de 2025

6
Importar los 
datos de las 
Sedes 
electrónicas 



Soluciones 
Wolters Kluwer

Para “Mis clientes”

Para “Mi despacho”

Desarrollos a Medida





Gracias



ELEVATOR
PITCH



Martí Carles Subirà
Kriter Software



Kriter Software SL
Per començar factures:

Integració directa de 
factures. Un primer PAS!



Kriter Cloud Suite · Kriter Software SL
Solució de gestió completa i integrada



KRITER CLOUD SUITE
La solució de gestió completa i integrada.



KRITER CLOUD SUITE
La solució de gestió completa i integrada.



Legislació: L.CyC & L.Antifrau
Confusió entre Facturació electrònica (LCyC)  
i VERI*FACTU (LAF)



Facturació electrònica: 
Programes de gestió
Es l’inici de la interconnexió automàtica de sistemes 
dels empresaris i autònoms.

Ja existeix una interconnexió, p.e., l’EDI, però no es 
majoritària, per tant, no es universal.

De moment, sols proveïdors i clients del territori 
espanyol. Normativa Factura-e.
Al 2027 normativa comunitària.

Necessari processos de validació dels automatismes.



KRITER CLOUD SUITE
Reporting Fiscal: SII & TicketBAI. Estat actual



Facturació Electrònica
Estat actual



KRITER CLOUD SUITE
Factura Electrònica: Ja existeix.



Facturació Electrònica: Interconnexió
Estat Futur: Com afectaran les noves 
regulacions als programes de gestió?



Facturació electrònica
Camí cap a la facturació electrònica obligatòria:

- Afectacions als programes de gestió

- Relacions client – despatx professional – AEAT

- Declaracions de la AEAT -> Simplificació

- ... Es un primer pas!

- No ens ha de fer por



Facturació Electrònica
Quins haurien de ser/son els objectius?



Facturació electrònica:
Objectius & demandes del sector

• Modernització de la societat

• Control de la morositat (objectiu per la 2a fase) 

• Simplificació de la comptabilització factures de 
proveïdors.

• Simplificació declaracions de la AEAT

• Simplificació dels despatxos professionals al no 
haver d’entrar les factures manualment.

• Abaratiment de costos

• Augment de la competitivitat?

Si la AEAT te les nostres factures:

• Perquè hem de fer declaracions encara que 
les simplifiquin?

• Perquè haurem de fer reporting fiscal amb SII 
o VERI*FACTU ?

• Hauria de ser d'àmbit Espanyol/Europeu?

• Perquè no adoptar un model semblant al 
Italià?

• Només factures? Possibilitat d’ampliar el 
model a altres documents



Isidro Velis
Cegid



El despacho digital 

¿Una fantasía o un 

objetivo alcanzable?



Nueva Normativa Legal
Verifactu y Factura Electrónica



Titre slide (timeline)Nuevos cambios legales en España 

1. Prohibición de utilizar software que 
permita la contabilidad extraoficial

2. Impone requisitos que el software debe 
cumplir (integridad, preservación, 
inmutabilidad, trazabilidad, accesibilidad 
y legibilidad).

3. La factura incluirá un código QR.

Implicaciones 

Regulación previsiblemente
publicada en verano de 2024

12 meses desde la aprobación 
se aplicarán a empresas con 

facturación >8M€

24 meses desde la aprobación 
se aplicarán a empresas con 

facturación <8M€

Fechas  

Los proveedores de software 
disponen de 9 meses tras la 

publicación de la Orden 
Ministerial 

01/07/2025 para empresas

11/2021
Ley Anti-

fraude

(Agencia 
Tributaria)

Objetivo 

Reducir la 
evasion fiscal

Consecuencias 

1. Todo contribuyente que emita una 
factura debe asegurarse de que se 
realiza mediante una solución que 
cumpla los requisitos, por lo que no 
se permiten EXCEL, WORD, PAPEL.

2. Desarrollo del sistema VERI*FACTU 
para enviar información de la 
facturación a la AEAT.

18/2022
Ley “Crea y 

Crece”

(Ministerio de 
Economía)

Para luchar 
contra los 
impagos o 

pagos 
atrasados

1. Uso obligatorio de un formato común de 
factura electrónica (EN 16931)

2. Necesidad de actualizaciones del 
estado de la factura

3. Envío obligatorio de facturas a una nube 
pública o privada

1. El usuario necesitará disponer de un 
software de facturación que le permita 
emitir y recibir facturas en ese formato 
(EN 16931) y estar conectado a la 
nube.

Implementación de la 
facturación 
electrónica

Envío de datos de 
facturación a la AEAT

Necesidad de utilizar 
un software para 

facturar

AKA “Verifactu”  

AKA “Factura electrónica”  

5
7



Caminando hacia el asesor del futuro



Conexión:

La tecnología como medio 
principal de intercambio 
de información asesor-
cliente.

Asesoramiento:

Información anticipada que me permite dar un 
asesoramiento real a mis clientes 
anticipándome a sus problemas.

Supervisión:

Herramientas conectadas con mi 
cliente que me permite dar una 
supervisión de su trabajo.

• Características del Asesor del Futuro 

• 2

• 1 • 3

El trabajo del asesor pasará de un trabajo reactivo (me trae y yo cumplimento- Gestor) a un trabajo 
proactivo (supervisión y asesoramiento en tiempo real- Asesor) 

Evolución de la relación cliente - asesor

Planificación:
Adiós a los picos de trabajo, pudiendo
tener toda la información me puedo
planificar el trabajo. 

4

ERP – Software cliente.



Complete 
Talent
acquisition
process

La nueva relación Cliente - Asesor tras la aplicación de las nuevas 
regulaciones de facturación electrónica: El Asesor GPT • Cliente Digitalizado

Cliente más amigo de la tecnología, que ya emplea alguna 
herramienta de facturación para su negocio. 
Proponer herramienta de facturación conectada contigo 

Ejemplo: Cegid Diez ERP Despacho ¿Por dónde empiezo?

Nivel de DigitalizaciónDistribución de la Cartera

50
70

Asesoría

Autónomo Empresa

• Cliente NADA Digitalizado
Comenzar fase de evangelización e información. 
(Documentos, plan de acción, invitación a webinars...) 

• Cliente POCO digitalizado
Fase de educación y pruebas. Comenzar a compartir 
información a través del portal del cliente, acostumbrar a una 
nueva relación con el despacho.

7% 32% 37% 20% 4%

DigitalizadoNo aplica Nada Poco Medio

• Cliente con nivel MEDIO de Digitalización
¿Tiene alguna herramienta de facturación? Comprobar si es o 
no acorde a la nueva normativa, informar de las ventajas de 
compartir solución cliente - asesor

HOY

Nivel de Digitalización

7% 111 90%

1 Julio 2025

DigitalizadoNo aplica



En Resumen
Los despachos profesionales, con la digitalización, tienen dos opciones:

•Optimizar su estructura y mejorar su competitividad

•Mantener su estructura y mejorar su competitividad, creciendo en clientes.

La automatización y la aplicación de las nuevas tecnologias basades en Inteligencia 

Artificial conlleva, sin lugar a dudas, una necesidad:

 Especializarse y diferenciarse, mediante la aportación de Servicios de valor, 

apalancándose en la digitalización de sus clientes



Jaume Escandell
Ediversa Group



Ediversa Group
Qui som i què fem



Ediversa Group
A Ediversa Group som líders en tecnologia, 
específicament en l'intercanvi electrònic de 
documents. Comptem amb 20 anys d’experiència 
oferint solucions de Factura Electrònica, EDI, SII, 
SILICIE i projectes digitals a mida.



Factura Electrònica
Les nostres solucions



01. Adaptades al nou context legal

02. Solucions manuals o integrades

03. Escenari emissió i recepció

04. Portals personalitzats







05. Recopil·lació de factures i 
enviament en el format requerit i pel
mitjà establert

06. Recepció de factures i 
transformació a un únic format

07. Workflow de validació de les 
factures rebudes



Despatxos professionals
Què us podem oferir



Factura Electrònica: 
amenaça o oportunitat?
El nou marc normatiu fa emergir un escenari de 
col·laboració natural entre les empreses proveïdores
de solucions de Factura Electrònica i els Despatxos
Professionals. 

De la mà d’Ediversa Group podràs disposar d’una
plataforma tecnològica i ajudar els teus clients en el 
procés de transició cap a la Factura Electrònica.



Avantatges
Escenari win-win



01. Fidelització

02. Oportunitat de negoci

03. Automatització

04. Eficiència

05. Traçabilitat



Víctor López
Wolters Kluwer



a3factura
El programa para hacer facturas
más ágil y seguro



¿Qué es a3factura?
• Un software de facturación para pymes y autónomos pensado y creado para los 

asesores.

About Wolters Kluwer 76

 Y acompañado de un modelo de servicios que dan respuesta a tu despacho y a tus 
clientes.



¿A quién va dirigido a3factura?
• Despachos con clientes autónomos 

y/o pymes. 

77

 Clientes con facturas a 
cobrar/pagar y que 

normalmente no tienen  
necesidades contables.

 Clientes que generan al 
despacho un coste de gestión 
muchas veces no repercutido.



¿Por qué a3factura?
• Porque es una solución que se centra en resolver aquella problemática que el 

despacho tiene y permite establecer un modelo de trabajo colaborativo que 
potencia la eficiencia y el ahorro.

78

Menos costes por la 
automatización

SostenibilidadAcceso a la información 
en tiempo real

Minimización de errores

SCAN

Mejor organización del 
cliente

Fidelización de los 
clientes

Mayor conocimiento del 
cliente 

Movilidad Más seguridad y control



¿Por qué a3factura ?
• Porque es la única solución de facturación para pymes y autónomos pensada para el 

despacho.

79

 Por ser la única solución totalmente integrada 100% con la 
gestión contable del asesor

 Por ser la única solución bidireccional entre 
el despacho y los clientes

 Por ser la única solución con 
un panel de control







T’ajudem a que la igualtat a l’empresa 
sigui una realitat

La igualtat a les empreses ha arribat per quedar-se. Per això, a través de la nostra 
Oficina d'Igualtat, ajudem a la teva empresa a complir amb la normativa vigent i 
gaudir dels beneficis d’implementar la igualtat de gènere a l’empresa:

Com t’ajudem?

T’assessorem, 
acompanyem i resolem 

els teus dubtes

Fem seguiment 
de les mesures 
implementades

Et formem en 
matèria d’igualtat

Més rendibilitat 
i competitivitat Retenció del 

talent
Millor reputació 

de marca

Accés a licitacions 
públiques



Sabem com ajudar-te en matèria
de Compliance

El "Compliance" a l'empresa, una prioritat. Per això, a través de la nostra Oficina de 
Compliance, t’oferim suport, acompanyament i serveis específics per donar 
resposta a tots els requisits i requeriments legals 
que ha de complir la teva empresa.

Com t’ajudem?

T’assessorem, 
acompanyem i resolem 

els teus dubtes

Et mantenim 
informat/da de 

totes les novetats 
legislatives

T'ajudem a posar 
en marxa el canal 

ètic o de 
denúncies

Elaboració i Implementació
d'un Model de Prevenció

Canal de
denúncies

Auditoria
Compliance

Formació
a mida Assessorament

Elaboració de
polítiques internes



Formació
Què t’oferim?

Catàleg complet de formació per 
al teu equip Formació Online

Tenim un dels catàlegs de 
formació més complerts per 

ajudar a formar-te a tu i al teu 
equip de professionals. 

Una de les nostres 
metodologies d’aprenentatge 

més innovadores! Ens 
adaptem al ritme 

d’aprenentatge i, el més 
important, sense barreres 

geogràfiques.

Formació a mida Gestió de la bonificació

T’escoltem per oferir-te la 
millor oferta formativa. A 

partir d’un estudi del context 
de la teva empresa, elaborem 
un diagnòstic personalitzat i 

dissenyem el programa 
formatiu més adequat per al 

teu negoci.

Sabies que som entitat gestora 
de la bonificació de formació 
per a les empreses? Gestiona 
el teu crèdit de formació amb 
la Cecot i forma el teu equip 
amb els millors professionals.



Autcat | Organització d’Autònoms de Catalunya

Autònom, benvingut a casa teva

Som una comunitat de persones treballadores autònomes (individuals i societaris) que 
treballem en diversos sectors i que ens hem unit en el marc de la patronal catalana 
Cecot per enfortir els nostres negocis i donar-nos suport mútuament.

Perquè formar part de l’Autcat té moltes coses bones…

Assessorament Informació Formació Networking

Més informació a www.autcat.cat



Col·laboradors




